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Karriere mit COPA-DATA 

COPA-DATA ist ein unabhängiger Hersteller von Software für Industrie- und Energieautomatisierung. Offen im 
Denken, vorausschauend in unseren Lösungen, weltweit aktiv. Als dynamisches, erfolgreiches Unternehmen 
wachsen wir ständig und vergrößern unser Team. Wir suchen am Standort Salzburg ab sofort: 

 

 

 

Deine Aufgaben: 

Du unterstützt in einem engagierten Team unsere Sales Manager beim Aufbau und der Weiterentwicklung der 
weltweiten Vertriebsorganisation (eigene Niederlassungen und Distributoren) sowie der Vertriebsgebiete innerhalb 
der Schwerpunktbranchen und repräsentierst COPA-DATA international. Der Fokus liegt auf folgenden Aufgaben: 

 Aktive Kundenbetreuung und Ausbau des vorhandenen Kundenstocks in einem internationalen Umfeld 
 Sicherstellung des länderübergreifenden Informationsflusses innerhalb der Vertriebsorganisation 
 Verkaufsunterstützung und Kundenberatung sowie Erarbeitung und Verhandlung von 

Rahmenbedingungen 
 Planung und Durchführung von Verkaufs- und Marketingaktivitäten (z.B. Terminvereinbarung mit 

potentiellen Kunden, telefonisches Nachfassen von Sales- und Marketingaktionen) 
 Unterstützung bei der Umsetzung von Verkaufsstrategien 
 Erstellung und Nachverfolgung von Angeboten 
 Administrative Tätigkeiten wie Datenpflege 

Das bringst Du mit: 

Du verfügst neben Teamfähigkeit, Kundenorientierung und Organisationstalent über eine technische Ausbildung 
(Informationstechnologie oder Automatisierung). Idealerweise hast Du bereits erste Erfahrung im Vertrieb bzw. in 
der Vermarktung technisch anspruchsvoller Produkte gesammelt. Dein technisches und kaufmännisches Wissen 
setzt Du ambitioniert strategisch ein. Deine sehr guten Englischkenntnisse und Dein sicheres Auftreten kombinierst 
Du in einem eingespielten Team mit zielorientierter, konzeptioneller Arbeitsweise und Durchsetzungskraft. Weitere 
Fremdsprachenkenntnisse sind von Vorteil. Reisen und persönliche Kontakte zu unseren Partnern sind für Dich 
positive Abwechslung. 

Das erwartet Dich: 

Du arbeitest in einem familiengeführten Unternehmen mit über 30-jähriger Erfahrung im Bereich der 
Softwareentwicklung. Flexible Arbeitszeiten geben Dir die Möglichkeit, Beruf und Freizeit optimal zu verbinden. 
Angenehme Arbeitsatmosphäre und hohe Wertschätzung sorgen für ein produktives Umfeld. Flache Hierarchien 
ermöglichen kurze Entscheidungswege.  
Du bist Teil eines kleinen Teams, das Kundenprojekte für den weltweiten Einsatz erstellt. Die interne 
Kommunikation wird durch regelmäßige Teamevents gestärkt. Hausinterne Schulungen vermitteln Dir das nötige 
Wissen über zenon. Zusätzlich bestehen umfangreiche Weiterbildungsmöglichkeiten zu aktuellen Themen und eine 
eigene Firmen-Altersvorsorge. 
Möchtest Du einen entscheidenden Beitrag bei der Gewinnung neuer Märkte und Kunden sowie bei der Pflege 
bestehender Kontakte leisten? 
Dann schreibe jetzt an Manfred Magnus unter jobs@copadata.com. 

Für die Funktion ist mindestens die Einstufung nach dem IT-Kollektivvertrag in ST1/Regelstufe vorgesehen. Das endgültige Bruttogehalt ist 
marktkonform und orientiert sich an Deiner Ausbildung, Qualifikation und Erfahrung. 

(Junior) Sales Consultant (m/w/d) 

International Sales 

https://www.linkedin.com/company/copa-data-headquarters
https://www.facebook.com/COPADATAHeadquarters
https://twitter.com/copadata
https://www.xing.com/companies/copa-data
http://www.youtube.com/user/copadatavideos
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